
 

Programma 
09.00   Registratie en koffie 
 
09.30   Inleiding en kennismaking 
 * Hoe kom je in positie om reputatie-advies te geven? 
 * Ben je een adviseur, raadgever of vertrouwenspersoon? 
 * Hoe behoud je je eigen integriteit? 
 * Uitwisseling van ervaringen met advisering bestuurders en managementteams 

10.00   De gouden driehoek 
 * De effectiviteit van jouw advies 
 * Hoe kan je valkuilen vermijden? 
 * Hoe manage je jouw advies? En hoe blijf je aan de bal? 

11.00   Ochtendpauze 
 
11.15   Begin met de juiste vraag en laat Socrates je helpen 
 Een goed advies begint met het stellen van de juiste vraag. Hoe herken je de vraag achter de vraag? 
 
12.00   Advies dat werkt 
 Reflectie op interviews met bestuurders en CEO’s: welk advies heeft hem/haar echt geholpen 
 en waar voldeed dat advies dan aan? 
 
12.30   Lunch 
 
13.30   Uitwerken cases in groepen 
 
14.15   Presentatie per groep in de vorm van 'het adviesbesprek' 
 
15.00   Middagpauze 
 
15.15   Voorbereiden individuele 'elevator-pitch' voor bestuurder 
 
15.45   Presentatie 'elevator-pitches' 
 
16.30   Tips, vragen en slotopmerkingen 
 
17.00   Borrel 


